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ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПРЕДПОСЫЛКИ УГЛУБЛЕНИЯ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ
БАНКОВ И СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ

ECONOMIC PREREQUISITES FOR DEEPENING COOPERATION BETWEEN
BANKS AND INSURANCE COMPANIES

Современный этап развития мировой экономической и финансовой систем характеризуется повышением конкуренции
между всеми их субъектами. Особенно это касается конкурентной борьбы на мировом, международных и национальных
финансовых рынках. Жесткая конкуренция требует от участников рынков поиска и реализации новых путей обеспечения
выживания и результативности собственной деятельности. Одним из ключевых путей решения этих проблем является
усиление взаимодействия между субъектами рыночных отношений и активизация их участия в интеграционных процессах.

Доказано наличие значительных предпосылок для взаимодействия банков и страховых компаний, главными из кото-
рых являются экономические. Предложено выделить пять уровней таких предпосылок (индивидуальные, микроэконо-
мические, мезоэкономические, макроэкономические, мегаэкономические) и дана их характеристика.

Исследование экономических предпосылок взаимодействия банков со страховыми компаниями, которые базируются
на повышении конкурентоспособности и результативности деятельности этих групп финансовых посредников, а также на
росте эффективности управления банковскими рисками, позволило выделить и дать характеристику пяти уровням таких
предпосылок банковско-страхового взаимодействия: индивидуальный, микроуровень, мезоуровень, макроуровень, ме-
гауровень. Приведенный подход к раскрытию предпосылок взаимодействия банков и страховых компаний: расширяет
традиционные подходы (анализ на микро — и макроуровне); обеспечивает системное, комплексное представление о ходе
анализируемых процессов; позволяет выявить их межуровневую причинно-следственную связь.

Ключевые слова: банк, страховая компания, финансовый рынок, финансовый посредник, предпосылка.

The current stage of development of the world economic and financial systems is characterized by increased competition
between all their subjects. This is especially true of competition in the global, international and national financial markets. Fierce
competition requires market participants to find and implement new ways to ensure the survival and effectiveness of their own
activities. One of the key ways to solve these problems is to strengthen interaction between subjects of market relations and to
activate their participation in integration processes.

It is proved that there are significant prerequisites for the interaction of banks and insurance companies, the main of which
are economic. It is proposed to identify five levels of such prerequisites (individual, microeconomic, mesoeconomical,
macroeconomic, mega-economic) and their characteristics are given.

The study of the economic prerequisites for the interaction of banks with insurance companies, which are based on increasing
the competitiveness and effectiveness of these groups of financial intermediaries, as well as on the increase in the effectiveness
of bank risk management, allowed us to identify and characterize five levels of such prerequisites for banking and insurance
interaction: individual, micro-level, meso-level, macro-level, mega-level. The given approach to the disclosure of the prerequisites
for the interaction of banks and insurance companies: expands traditional approaches (analysis at the micro and macro levels);
provides a systematic, comprehensive view of the course of the analyzed processes; allows to identify their inter-level causal
relationship.

Keywords: bank, insurance company, financial market, financial intermediary, background.

ВВЕДЕНИЕ
Развитие национальной экономики, рост конкуренции на отечественных рынках банковских и

страховых услуг, мировые тенденции развития соответствующих рынков требуют ускорения про-
цессов банковско-страховой интеграции в стране.

Землячева О.А. Экономические предпосылки углубления взаимодействия банков и страховых компаний



70
Научный вестник: Финансы, банки, инвестиции - 2021 - № 3

Землячева О.А. Экономические предпосылки углубления взаимодействия банков и страховых компаний

Учитывая рост потенциала отечественного страхового рынка и исследовав зарубежную прак-
тику страхования банковских рисков, можем засвидетельствовать значительный нереализован-
ный потенциал такого страхования в Российской Федерации и, особенно, в рамках банковско-стра-
ховой интеграции. На пути его реализации в современных условиях развития национальных эконо-
мической и финансовой систем, финансового рынка, финансовых рынков, банковских и страховых
услуг проявляется совокупность препятствующих обстоятельств, а именно: недостаточный уро-
вень интеграции банков и страховых компаний; проблемы банковского и страхового секторов фи-
нансового рынка РФ после экономического кризиса; связанного с пандемией, высокая цена бан-
ковских кредитов, что не позволяет осуществлять их страхование из-за еще большего роста их
цены и проигрыша в таком случае ценовой конкуренции банкам-конкурентам; высокая стоимость
и ограниченный доступ к свободным денежным ресурсам экономических субъектов, особенно
домашних хозяйств; инфляционные процессы в стране.

ПОСТАНОВКА ЗАДАЧИ
Целью настоящего исследования является проведение анализа экономических предпосылок

углубления взаимодействия банков и страховых компаний.
РЕЗУЛЬТАТЫ
Не вызывает сомнения тот факт, что конкурентоспособность финансового сектора любой стра-

ны обусловлена эффективной деятельностью банков и страховых компаний как крупнейших инвес-
торов в реальном секторе экономики. Путем кооперации основной деятельности, консолидации сбы-
товых сетей, интеграции организационных структур и соответственно капитала, участники финансо-
вых (промышленно-финансовых) групп обеспечивают себе быстрый и гибкий доступ к мировым,
международным и национальным финансовым ресурсам, а также возможность должным образом
конкурировать с международными финансовыми агентами за внутренние и внешние инвестицион-
ные ресурсы, в отличие от ситуации, когда они функционируют независимо друг от друга.

Активно взаимодействуя со страховыми компаниями, банк может сосредоточить свое внима-
ние непосредственно на предоставлении банковских услуг, это предоставляет ему возможность
работать в более гибком режиме при определении стратегии и выборе из множества вариантов
«риск — доходность». Страховая компания, принимая на себя риски, обеспечивает устойчивость
и надежность банка, что, в свою очередь, играет не последнюю роль при позиционировании бан-
ковских продуктов. Подобное взаимодействие позволяет модифицировать банковские продукты
в сторону большей гибкости в отношении уровня принимаемого банком риска, создавать новые
виды страхования, ориентированные на страхование перспективных для страхового бизнеса ви-
дов рисков экономического, финансового характера.

Передача части рисков страховщику обеспечивает более высокий уровень надежности заем-
щика, создавая предпосылки к снижению кредитного риска для банка и улучшению качества его
активов. Банк, осуществляя кредитование и стремясь к улучшению качества своих активов, со-
здает рынок потребления услуг страховых компаний в части страхования различных видов рис-
ков, которые возникают у физических лиц и предприятий нефинансового сектора. Наиболее при-
оритетными видами страхования здесь выступают: страхование имущества (в том числе имуще-
ства и имущественных прав, являющегося обеспечением погашения кредита), страхование раз-
личного рода ответственности (в том числе ответственности перед третьими лицами за невыпол-
нение обязательств по заключенным договорам) [9, с. 74].

Страховая компания, взаимодействуя с банком, получает возможность обеспечения финансо-
вой стабильности с учетом привлечения банка для разработки эффективных методик оценки пла-
тежеспособности заемщика-страхователя. Ведь через банки проходят почти все денежные пото-
ки субъектов хозяйствования, что позволяет банкам оперативно анализировать финансовое со-
стояние своих клиентов.

Подытоживая вышесказанное и используя научные разработки зарубежных и отечественных
ученых [10, 18, 19], можем сформулировать преимущества взаимодействия банков со страховы-
ми компаниями: повышение прибыльности; снижение затрат; оптимизация менеджмента; опти-
мизация управления рисками, персоналом, сбытовой сетью; новые возможности в разработке
банковских продуктов и привлечении новых клиентов; новые маркетинговые возможности; повы-
шение качества инвестиционной и инновационной работы; оптимизация налоговых платежей.
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В то же время необходимо выделить и проблемы такого взаимодействия: дополнительные
сложности в управлении и продвижении продуктов; возможные имиджевые потери; проблемы
адаптации политики управления в банке и такой политики страховой компании; возможные ошиб-
ки из-за недостатка знаний и опыта; потери от асимметрии в управленческой информации; про-
блемы и потери, в том числе финансовые из-за разницы в подготовке персонала; потери из-за
недостаточности возможностей влияния на собственников, менеджеров и персонал страховщи-
ков; потеря индивидуальности в глазах клиентов и контрагентов; потеря контроля над учреждени-
ем; потеря ценных работников.

Страховые компании получают также преимущества от взаимодействия с банками. Изучив
научные разработки ряда ученых [13, 19, 20], можем выделить следующие преимущества: обес-
печение финансовой стабильности и ликвидности; получение доступа к методикам оценки клиен-
тов с точки зрения платежеспособности и кредитоспособности; увеличение объемов предостав-
ления страховых услуг; доступ к клиентской базе банка; уменьшение рисков мошенничества че-
рез взаимодействие со службой безопасности банка; увеличение возможностей по продвижению
страховых продуктов; расширение линейки страховых услуг; уменьшение расходов; оптимизация
управления персоналом, сбытовой сетью; новые маркетинговые возможности; повышение каче-
ства инвестиционной и инновационной работы.

Однако взаимодействие страховой компании с банком несет ряд проблем для страховщика:
потеря индивидуальности в глазах клиентов и контрагентов; дополнительные расходы и потери от
проблем при таком взаимодействии; потеря контроля над учреждением; дополнительные сложно-
сти в управлении и продвижении продуктов; потеря ценных сотрудников; возможные ошибки из-за
недостатка знаний и опыта; потери из-за недостаточности возможностей влияния на собственни-
ков, менеджеров и персонал банка; потери от асимметрии в управленческой информации; возмож-
ные имиджевые потери.

Раскрывая предпосылки взаимодействия банков со страховыми компаниями, необходимо вы-
делить такие их типы: экономические, организационные, социальные, инфраструктурные, инфор-
мационные. При этом, основой экономических предпосылок является прибыльность деятельнос-
ти банков и страховщиков, основой организационных — уменьшение затрат времени и рабочей
силы на осуществление операций на финансовом рынке, рынке финансовых, банковских, страхо-
вых услуг, основой социальных — дополнительная социальная защита собственников и персонала
таких компаний, основой инфраструктурных — экономия ресурсов в пределах функционирования
на финансовом рынке, рынке финансовых, банковских, страховых услуг, основой информационных
— экономия финансовых и других ресурсов на осуществление профессиональной деятельности
банками и страховыми компаниями. Однако, подробнее рассматривая приведенные предпосылки,
можно утверждать, что все они концентрируются на экономических предпосылках взаимодей-
ствия страховых компаний и банков.

Характеризуя экономические предпосылки взаимодействия банков и страховщиков, необходи-
мо разделить их, согласно предложенной В.М. Гриневой и Г.Ю. Шульгой классификации [4], на
пять уровней (рис. 1). Таким образом, взаимодействие банков и страховых компаний имеет эконо-
мическую основу на уровне отдельных индивидуумов, участвующих в работе таких субъектов
хозяйственной деятельности (собственники, менеджмент, персонал, клиенты); самих субъектов

Экономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний

Индивидуальные

Микроэкономические

Мезоэкономические

Макроэкономические

Мегаэкономические

Рис. 1. Уровни экономических предпосылок взаимодействия банков и страховых компаний
(Составлено на основе [4])
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хозяйствования (банки, страховщики) — микроуровень; национальных финансового рынка, рынка
финансовых, банковских и страховых услуг — мезоуровень; национальных экономической и фи-
нансовой систем — макроуровень; мировой экономики — мегауровень. Отдельно отметим, что
экономические предпосылки взаимодействия банков и страховщиков на мегауровне необходимо
исследовать в контексте не только мировой экономики, но и мирового и международного финансо-
вых рынков.

Индивидуальные экономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний
касаются ряда ключевых групп субъектов деятельности таких компаний (рис. 2). Отметим, что
под клиентами, в отношении юридических лиц и государственных и муниципальных институтов, в
контексте исследования необходимо понимать: собственников, менеджмент и персонал — для
юридических лиц; руководителей и персонал — для государственных и муниципальных институ-
тов. Также к группе клиентов страховых компаний и банков относим домашние хозяйства.

Индивидуальные экономические предпосылки взаимодействия банков и страховых
компаний

Собственники Менеджмент Персонал Клиенты

Увеличение
благосостояния;
улучшение ус-
ловий для про-
дажи бизнеса;
уменьшение

риска при инве-
стициях.

Рост размеров
вознагражде-
ния за труд;

дополнитель-
ные возможно-
сти для карьер-
ного роста; но-
вый опыт и на-

выки.

Рост размеров воз-
награждения за

труд; дополнитель-
ные возможности

для карьерного рос-
та; новый опыт и

навыки; уменьшение
затрат времени на
продвижение про-

дуктов.

Экономия денежных
средств, времени и

усилий на потребление
банковских и страхо-

вых продуктов; качест-
во продуктов и обслу-

живания; дополнитель-
ные экономические

возможности; умень-
шение рисков.

Рис. 2. Индивидуальные экономические предпосылки взаимодействия банков и страховых ком-
паний (Разработано автором)

Поддерживаем точку зрения И.М. Кожевникова [10] и Л.Ермошенко [7] относительно того,
что владельцы банков и страховых компаний достаточно активно поддерживают активизацию
взаимодействия между этими субъектами хозяйствования, из-за желания владельцев компаний-
контрагентов, поскольку: такое взаимодействие приводит к росту их благосостояния, через увели-
чение доходности деятельности банков и страховщиков, что приводит к повышению получения
ими объемов дивидендных платежей, а также в результате роста рыночной стоимости компаний
при продаже бизнеса; при таком взаимодействии улучшаются условия известные им бизнес-ак-
тивы; уменьшаются риски для инвестирования в собственный бизнес (банк, страховая компания)
и бизнес-компании, которые взаимодействуют с бизнес-единицей, которая принадлежит собствен-
никам (страховая компания, банк).

Для менеджеров банков и страховых компаний взаимодействие между ними несет в себе: рост
размеров вознаграждения за труд, поскольку довольно часто такие компании выплачивают до-
полнительные бонусы по результатам работы организаций, а учитывая рост доходности бизнеса
при таком взаимодействии, — это приводит к росту зарплатных бонусов менеджменту; дополни-
тельные возможности для карьерного роста, потому что происходит рост бизнеса и открываются
новые руководящие должности, а также есть возможность перейти на более высокую должность
в компанию, с которой взаимодействует учреждение, где работает менеджер (компания-контра-
гент в процессе работы исследует качество работы менеджера и может предложить ему более
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высокую должность, поскольку считает, что вероятность ошибки будет меньше, чем привлекать
менеджера, качество работы которого не подтверждено практикой взаимоотношений); новый опыт
и навыки, поскольку увеличивается количество направлений и сложность работы, потому что
банковские менеджеры вынуждены осваивать практику ведения страхового бизнеса, а менедже-
ры страховой компании должны осваивать практику ведения банковского дела.

Для работников банков и страховых компаний взаимодействие между ними несет в себе такие
же экономические преимущества, как и для менеджеров компаний. Дополнительно необходимо
отметить уменьшение затрат времени на продвижение продуктов, поскольку при взаимодействии
банков и страховщиков одной из ключевых экономических предпосылок является именно умень-
шение такого времени, что уменьшает соответствующие затраты труда работников и увеличива-
ет их производительность.

Исследовав научные разработки ученых [10, 12] можем выделить индивидуальные экономи-
ческие предпосылки взаимодействия банков и страховщиков для их клиентов: экономия денеж-
ных средств, времени и усилий на потребление банковских и страховых продуктов, поскольку
потребление происходит в одном месте или по упрощенным процедурам оформления; качество
продуктов и обслуживания, поскольку, имея дополнительные финансовые возможности, банки и
страховые компании пытаются увеличить качество своих продуктов и обслуживания клиентов;
дополнительные экономические возможности, поскольку клиенты пользуются дополнительной
информацией о банковских или страховых продуктах и могут получить синергетический эффект
от их использования; уменьшение рисков, поскольку происходит двойная их проверка банками и
страховщиками.

Экономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний на микроуровне
касаются нескольких групп направлений их деятельности (рис. 3).

Микроэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний
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Рис. 3. Микроэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний (Со-
ставлено на основе [7, 10, 13, 19])

Отношения с клиентами являются ключевым аспектом экономического развития банков и стра-
ховщиков. Изменение вкусов и потребностей клиентов, которое происходит из-за смены стиля
жизни, требует от банков и страховых компаний активно взаимодействовать, поскольку клиенты
нуждаются в высококачественных мультипродуктах при эффективном соотношении цена/каче-
ство. Также в условиях развития рынка покупателя клиенты увеличивают требования к банкам и
страховым компаниям, что несет в себе дополнительные высокие затраты. Взаимодействие между



74
Научный вестник: Финансы, банки, инвестиции - 2021 - № 3

Землячева О.А. Экономические предпосылки углубления взаимодействия банков и страховых компаний

ними позволяет удовлетворять все требования клиентов при оптимальных затратах. Старение
населения в экономически развитых странах и странах Европы приводит к изменению требований
к деятельности банков и страховых компаний, и требований к их продуктовым портфелям (акцен-
ты смещаются на пенсионное обеспечение и страхование жизни). Сотрудничество позволяет бан-
кам и страховым компаниям быть более гибкими в таких условиях осуществления собственной
деятельности [6].

Новые требования к построению управленческой системы, изменение подходов к управлению,
появление инноваций в сфере управления компаниями требуют от банков и страховщиков значи-
тельных затрат финансовых и трудовых ресурсов, что в условиях взаимодействия и эффекта си-
нергии позволяет уменьшить такие расходы до допустимых величин и оставят конкурентоспо-
собными на финансовом рынке, рынке финансовых, банковских и страховых услуг [10, с. 14].

Снижение результативности деятельности, рост рисков, рост затрат на сбыт продуктов, низкая
эффективность традиционных каналов сбыта требуют от банков и страховых компаний поиска
новых путей решения указанных проблем. Одним из самых перспективных путей здесь является
взаимодействие. Так, согласно данным Ассоциации американских банкиров, при увеличении ко-
личества продуктов, которые потребляет клиент банка или страховой компании, увеличивается
вероятность его удержания. При этом, если клиент потребляет продукты только банка или стра-
ховщика, такая вероятность не превышает 75%, в то время при потреблении продуктов и банка, и
страховщика, может доходить до 99 % [21, с. 10].

Проблемы появления и развития новых информационных технологий, новых направлений дея-
тельности, требования в направлении диверсификации продуктовых портфелей по их продуктовой
и территориальной диверсификации наиболее полно решаются банками и страховыми компания-
ми, как свидетельствует зарубежная практика, именно в рамках взаимодействия [22, стр. 8].

Оценивая мезоэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний (рис. 4),
возможно подчеркнуть их важность для таких субъектов хозяйствования, поскольку они сильно
зависят от влияния финансового рынка, рынка финансовых, банковских и страховых услуг, а также
регионов размещения материнских и дочерних структур.

Мезоэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний

Рост конкурен-
ции

Рост отраслевых
требований и стан-
дартов финансовой
и управленческой

деятельности

Рост территориаль-
ных требований к

деятельности субъ-
ектов хозяйствова-

ния

Изменения коли-
чества и качества
социальных тре-

бований

Рис. 4. Мезоэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний (Со-
ставлено на основе [7, 8, 11, 18])

Исследуя конкуренцию, имеем в виду конкуренцию между субъектами финансового рынка,
рынка финансовых услуг, банковского и страхового рынка. На финансовый рынок в определенный
промежуток времени поступает предложение определенного объема свободных денежных средств,
за которое активно конкурируют участники этого рынка. При этом, такая сумма достаточно силь-
но зависит от ряда факторов, главными из которых являются: уровень развития экономики; состо-
яние экономической системы (бум, кризис, стагнация, подъем); законодательные ограничения;
открытость экономики; уровень защиты первичных инвесторов; уровень экономической образо-
ванности первичных инвесторов. Можно согласиться с М.П. Пидгрушным, что в современных
условиях глобализации конкуренция на финансовых рынках и их сегментах значительно выросла
из-за увеличения количества участников таких рынков и увеличения возможностей первичных
инвесторов осуществлять инвестиционные вложения непосредственно, минуя финансовых посред-
ников [16].
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В условиях жесткой конкуренции на рынке, одним из действенных путей выживания и развития
является активизация взаимодействия. При этом, взаимодействие между участниками рынка, не
являющимися непосредственными конкурентами, является самым эффективным. К такому взаи-
модействию следует отнести взаимодействие между банками и страховыми компаниями.

Финансовый рынок является одним из наиболее динамично развивающихся и трансформирую-
щихся. На этих рынках постоянно появляются новые тренды, участники и продукты (например,
криптовалюты). Указанные процессы сопровождаются ростом отраслевых требований и стандар-
тов финансовой и управленческой деятельности. Приведенный рост стандартов и требований тре-
бует значительных затрат ресурсов (финансовые, трудовые), что снижает прибыльность и результа-
тивность деятельности банков и страховых компаний. Взаимодействие между банками и страхов-
щиками в этом контексте позволяет получить эффект синергии и пользоваться опытом друг друга.

Современные тенденции развития экономических отношений в ведущих странах мира свиде-
тельствуют об увеличении децентрализации экономики и росте экономической власти регионов [5,
15]. Указанные процессы приводят к росту территориальных требований к деятельности субъек-
тов хозяйствования (экономические, социальные, экологические), в том числе банков и страховых
компаний. Взаимодействие между банками и страховыми компаниями, несет в этом контексте
ряд преимуществ: уменьшение затрат при выполнении территориальных требований; избежание
потерь при входе на региональные рынки; увеличение экономической власти в регионе; повыше-
ние имиджа в муниципальном образовании; облегчение доступа к региональным ресурсам, в пер-
вую очередь финансовым.

Трансформация экономических систем от индустриального типа развития к постиндустриаль-
ному выдвигает перед субъектами хозяйствования значительные требования по социальному
развитию и учету отраслевых и территориальных изменений в количестве и качестве социальных
требований. При таких условиях взаимодействие между банками и страховыми компаниями на
финансовом рынке и его сегментах и в региональном разрезе позволяет оптимизировать расходы
и потери от учета таких изменений и соблюдения соответствующих социальных стандартов осу-
ществления собственной деятельности.

Важными, в контексте развития взаимодействия между банками и страховыми компаниями,
являются макроэкономические предпосылки такого взаимодействия (рис. 5).

Макроэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний
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Рис. 5. Макроэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний (Со-

ставлено на основе [1, 2, 19])

Процессы глобализации и усиления конкуренции между странами мира привели к значитель-
ным изменениям законодательства на национальном уровне, что стимулирует активизацию взаи-
модействия между банками и страховыми компаниями: ведущие страны мира пошли по пути
либерализации законодательства в отношении функционирования финансового рынка и его субъек-
тов (США, Китай), одновременно увеличив требования к ним и контроль за деятельностью таких
субъектов (страны Европейского Союза, Япония, Китай); страны развивают экономические сис-
темы, открыли свои финансовые рынки для иностранных участников в процессе конкуренции за
инвестиции [1, 17].

Либерализация финансовых рынков, открытие таких рынков и их сегментов в развивающихся
странах для иностранных финансовых компаний, в том числе банков и страховщиков, борьба за
инвестиции таких стран, привели к росту конкуренции на национальных финансовых рынках боль-
шинства стран мира. При таких условиях взаимодействие между банками и страховыми компа-
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ниями экономически развитых стран позволяет им: увеличивать присутствие на национальных
рынках; защищать собственную долю рынка на отечественных финансовых рынках; уменьшать
расходы и потери при входе на финансовые рынки стран, которые развивают собственные эконо-
мики; быть более гибкими при переходе с одного национального рынка на другой; увеличивать
собственную конкурентоспособность или поддерживать ее на достаточном уровне.

Рост национальных требований к деятельности субъектов хозяйствования и изменение коли-
чества и качества социальных требований являются идентичными соответствующим мезоэконо-
мическим предпосылкам взаимодействия страховщиков и банков.

Глобализационные процессы в мировой экономике и все большая интеграция стран в мировую
экономическую систему выдвигают перед банками и страховщиками мегаэкономические пред-
посылки активизации их взаимодействия (рис. 6). Отметим, что такие предпосылки следует рас-
сматривать на уровне международных и мировой экономик.

Мегаэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний

Трансформация
мировой и между-
народных эконо-
мических систем

Рост
конкуренции

Научно-технический
прогресс

Конъюнктурные
предпосылки

Рис. 6. Мегаэкономические предпосылки взаимодействия банков и страховых компаний (Со-
ставлено на основании [1, 17, 19])

Трансформация международной и мировой экономических систем в контексте ускорения про-
цессов объединения национальных экономик в единое целое (Европейский Союз, Всемирная тор-
говая организация, Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество, МЕРКОСУР (эконо-
мический союз государств Южной Америки) и др.) на международном или мировом уровне тре-
бует от банков и страховых компаний большей гибкости и адаптивности, что возможно достичь
благодаря активизации их взаимодействия.

Рост количества и размеров участников международных и мирового финансового рынков, актив-
ный выход на них финансовых посредников из стран БРИКс (особенно Китая) и стран, которые
развивают национальные экономики (страны Ближнего Востока (ОАЭ, Катар, Саудовская Аравия),
Юго-Восточной Азии (Индонезия, Филиппины)) приводят к росту конкуренции, что требует активи-
зации взаимодействия между банками и страховыми компаниями с целью победы в конкурентной
борьбе на финансовых рынках вообще и на рынках банковских и страховых услуг в частности.

Научно-технический прогресс, который выражается в увеличении инновационных разработок,
новациях в ведении бизнеса, «информатизации» предоставления услуг, особенно финансовых, ин-
тернационализации базы клиентов через рост информационных сетей и качества их работы тре-
бует от банков и страховых компаний все больших затрат ресурсов (финансовых и трудовых), что
приводит к уменьшению их доходности и результативности деятельности. Взаимодействие меж-
ду страховщиками и банками несет в себе оптимизацию таких расходов и получение дополни-
тельной выгоды через использование эффектов масштаба и синергии.

Постоянные изменения конъюнктуры на мировом и международных финансовых рынках и их
сегментах повышают требования к гибкости банков и страховых компаний как финансовых по-
средников. Существует конъюнктурная неопределенность и высокие риски флуктуации на этих
рынках [2, 3, 16]. Учет рыночной конъюнктуры и получение максимальной выгоды от ее измене-
ний возможно только при взаимодействии банков и страховщиков. Также важной при взаимодей-
ствии между банками и страховыми компаниями является оптимизация управления рисками при
таких изменениях конъюнктуры на соответствующих рынках.

ВЫВОДЫ
Таким образом, подытоживая исследования экономических предпосылок взаимодействия банков

со страховыми компаниями, отмечаем их значительное количество и важность для таких финан-
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совых посредников. В то же время не следует забывать, что взаимодействие банков и страхов-
щиков несет в себе как положительные, так и отрицательные стороны. Отсюда, важным для
банков и страховых компаний в современных условиях развития и трансформации финансового
рынка (мировой, международные, национальные), является исследование и использование эффек-
тивных направлений их взаимодействия. Исследования взаимодействия банков и страховщиков,
выявление и устранение практических проблем такого взаимодействия в стране должно стать
основой реализации потенциала посткризисного развития национальной экономики; активизации
ее трансформации в экономику постиндустриального типа («экономика знаний»); трансформации
национального финансового рынка, рынка финансовых, банковских и страховых услуг; повышения
конкурентоспособности национальных экономической и финансовой систем на мировом и между-
народных рынках; базисом трансформации национальной банковской системы и рынка страхова-
ния; повышение благосостояния населения страны.
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